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Uvodna rec

Mnogo pre nego $to su knjige poput ove davale obeéanja da ¢e nam
promeniti Zivot uz pomo¢ misli i pre nego $to su knjige samopomoci
dozivele procvat nudeci brzopotezne formule uspeha, trojica majstora
dvadesetog veka postavili su osnovu za pretvaranje najdubljih Zudnji
u stvarnost. Njihova klasi¢na dela o ovladavanju Zivotom prodata su,
zajedno, u preko sto miliona kopija Sirom sveta dok generacije Citalaca
sa uspehom primenjuju njihove uvide o postizanju li¢ne i profesio-
nalne ispunjenosti u svim sferama zivota, a njihov pristup potrazi za
srecom danas je aktuelniji nego ikada.

Tri navike, koje e vam pomoci da ostvarite obilje na polju finansija,
odnosa sa drugim ljudima, zdravlja i Zivota uopste, nece vam reci sta je
to Sto je potrebno da Zelite. Ali, reéi ¢e vam kako to da dobijete. Posto
obuhvata tri snazna vodica u jednom izdanju — Misli i obogati se, Napo-
leona Hila; Moc podsvesti, Dzozefa Marfija; i Javni nastup i kako uticati
na ljude (Public Speaking and Influencing People), Dejla Karnegija - ova
knjiga daje prakticne savete kako da se posvetite vlastitim ciljevima i
da ih ostvarite.

Ovi autori ne smatraju sebe guruima ili stru¢njacima. Oni vam po-
kazuju da ste vi sami stru¢njak za ostvarenje vlastitog uspeha. Kao
Sto se jasno vidi iz njihovih dela, prava tajna uspeha ne zavisi od toga
da imate odgovarajude veze, da poticete iz odgovrajude porodice, da
imate odgovarajuée obrazovanje ili odgovarajuci prihod ili od neke
misteriozne kombinacije koja je uskladena sa zvezdama. Tajna je pot-
puno besplatna i dostupna svima, bez obzira na nov¢anu situaciju,
obrazovanje ili bilo koju drugu vrstu prednosti. Ta tajna je sama srz
onoga §to nas ¢ini jednakim po nastajanju. Ta tajna je moc vaseg uma,
moc¢ dustupna svakom ¢oveku u svakom trenutku. Vase misli su daleko
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MAJSTORI USPEHA

mo¢nije od novca, uticaja i prilike zajedno i one su te koje odreduju
da li dete zaglibiti ili ostvariti ve¢i uspeh nego Sto ste ikada sanjali.

Ova knjiga je vise of obi¢nog priruc¢nika za ostvarivanje vlastitog
uspeha. Ona opisuje nacéin na koji svet funkcionisSe. Predstavljanje
osnovnih principa ova tri autora na jednom mestu jeste najbolji nacin
da naglasimo veliku sliku koja se tokom godina polako gubi u prevodu:
Nijedan stru¢njak nema bas onaj odgovor koji trazite. Odgovori nisu
negde ,tamo‘; oni su u vama samima. Vi upravljate nevidljivim prin-
cipima uz pomoc¢ kojih se Zudnje pretvaraju u stvarnost, a priruc¢nici
koji su pred vama predstavljaju ih jasno i bez okoliSanja: sprovodite
ovaj proces i postici éete uspeh.

Knjiga Napoleona Hila Misli i obogati se, prvi put objavljena 1937.
godine, prikazuje prakti¢an pristup, po principu uzroka i posledice,
transformativnoj moéi uma, nastao tokom jednog od ekonomski naj-
izazovnijih perioda u amerckoj istoriji. Pritisnuti Velikom ekonom-
skom krizom, mnogi Amerikanci tapkali su u mestu nakon godina
provedenih u siromastvu, a neki su ¢ak poceli da tonu dublje u ocaj,
beznade i zavisnost. Medutim, i u ovakvim vremenima neki pojedinci
su postali bogati - ne samo da su postali bogati, ve¢ su bili neverovat-
no bogati. Mi bismo u danasnje vreme mogli podrugljivo da kazemo:
»,Naftni magnati? Monopoli? Stanodavci? Naravno, svako moze da se
obogati ako je sebican i dovoljno beskrupulozan da iskori§¢ava druge.”
Medutim, godine 1937, Endru Karnegi, jedan od onih neverovatno
bogatih naftnih magnata, unajmio je mladica po imenu Napoleon Hil
da stvari istera na Cistac.

Hil je dobio zadatak da intervjuiSe na stotine dobro poznatih, do-
brostojeéih ljudi i da napise knjigu o njihovim tajnama neverovatnog
uspeha. Medutim, kao rezultat nismo dobili zbir mnogo razlic¢itih taj-
ni, ve¢ samo jednu tajnu, ,,magi¢nu formulu, koja leZi u osnovi njiho-
vih uspeha. Po re¢ima samog Hila, u predgovoru knjige Misli i obogati
se stoji: ,,Bila je ideja gospodina Karnegija da magi¢nu formulu, koja je
njemu donela pozamasno bogatstvo, stavi nadohvat ruke ljudima koji
nemaju vremena da istrazuju kako drugi ljude prave novac; nadao se
da ¢u ja modi da testiram i pokazem uspesnost formule kroz iskustva
Zena i muskaraca iz razlicitih profesija.”

Karnegi je Hilu otkrio tajnu i pre nego Sto je ovaj otpoceo sa inter-
vjuima, tako da to uopste i nije bila tajna. Medutim, Hilovo istraZivanje
je dalo pozitivnu potvrdu. Otkrio je da bogatstvo svake osobe sa kojom
je razgovarao ili koju je proucavao, poput Tomasa Edisona, Henrija
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Forda, Carlsa Svaba, pa ¢ak i samog Endrua Karnegija, nije nastalo
na temelju beskrupuloznosti i gramzivosti, niti na osnovi porodi¢nog
bogatstva ili na uspehu. Hil je, takode, otkrio i trinaest drugih zajed-
nickih crta, koje su licnosti sa kojima je razgovarao delili. Ali, svih tih
trinaest crta svodile su se na mo¢ uma. Tajna je bila u onome sto je
Endru Karnegi znao od samog pocetka: ,,Svaki uspeh pocinje idejom.

Sposobnost ideje da dovede do promene i da unapredi necije cilje-
ve pokretacka je sila koja stoji iza inovativnog vodica DZozefa Marfija
za covekov potencijal. Dok knjiga Misli i obogati se govori o primeni
mo¢i uma u konkretnom kontekstu stvaranja bogatstva, knjiga Mo¢
podsvesti nam otkriva da principi efikasnih misli mogu da se primene
na podjednako snazan i praktican nacin na bilo koji aspekt zZivota.
Marfi, osnivaé i predvodnik jednog od najrasprostranjenijih pokreta
licnog razvoja dvadesetog veka, objasnjava do najsitnijih detalja kako
svesni um izdaje ,,naredbu za mars“ podsvesti, koja te naredbe izvrsava
na sve mogude nacine, stalno radedi na tome da nase nade i Zudnje
- ili, ako svesne misli ne kontroliSemo bas dobro, strahove - pretoci
u stvarnost.

Marfi se ne zadrzava na pukoj teoriji: knjiga Moc podsvesti daje kon-
kretna uputstva kako da ove principe primenite u praksi. Neke od
tema koje pokriva u knjizi jesu kako da ,programirate” podsvest da
ostvarite vlastite ciljeve; kako da prevazidete bra¢ne i ljubavne pro-
bleme; kako da pobedite strah i brigu; kako da siromastvo pretvorite u
bogatstvo; kako da prevaziéete bolest ili hendikep, a sve to kako biste
uzivali u istinski uspesnom Zivotu koji vam donosi zadovoljstvo.

Ista nota prakti¢nosti obeleZava i knjige Dejla Karnegija, koji je na-
pisao dosta knjiga samopomodi, ukljucujuéi i popularni naslov Kako
zadobiti prijatelje i uticati na ljude. Delo uvrsteno u ovo izdanje, ne-
verovatni priruc¢nik sa detaljno objasnjenim prakticnim primerima
pod naslovom Javni nastup i kako uticati na ljude, pokazuje kako da
primenite principe uma kako biste ovladali veStinom koja, mozda vise
od drugih, dovodi do uspeha na bilo kom polju: moéi ubedivanja. U
njoj, Karnegi pokazuje kako da unapredite drzanje, izgradite samopo-
uzdanje, poboljsate memoriju, jasno prenesete poruku, ubedite ljude
da razmisljaju kao vii pobedite u raspravi, a da ne napravite nijednog
neprijatelja.

Knjiga Javni govor i kako uticati na ljude pored toga nudi na stotine
vrednih saveta iz realnog Zivota o tome kako da utiCete na vaZzne ljude
u svom okruZenju - na svoje prijatelje, klijente, poslovne saradnike,
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zaposlene. I Sto je jos bolje, saveti su isprobani i testirani: informacije
date u ovoj knjizi je sa uspehom iskoristilo preko milion polaznika
svetski poznatog kursa Dejla Karnegija o efikasnom govoru i ljudskim
odnosima. Pored toga, tekst koji Cete ovde proditati sadrzi dopune koje
Karnegijeve savete i tehnike Cini jos lakSe primenjivim u potrazi za
uspehom u danasnjem svetu.

Istina je da je svaka od ovih knjiga polozila ispit vremena i svaka
je sama po sebi klasik. Kada se procitaju zajedno, one utiru put ka
uspehu koji svako od nas moze da prati, gde god da Zivimo i Sta god da
posedujemo. Ovi principi nemaju nikakve veze sa geografijom, niti sa
etnickim poreklom, pa ¢ak ni sa prilikom; isti ovi principi, uopsteno
primenjeni, poseduju mo¢ da ucine pojedince, porodice, zajednice i
Citave nacije uspe$nim i uticajnim na najbolji moguéi naéin.

Amerika nije postala svetska sila zahvaljujudi prednosti koju su joj
doneli bogatstvo i veli¢ina — ona nista od ovoga nije imala na pocetku.
Isto tako, nije zavisila od jakih institucija koje bi brinule o njoj, vec
upravo suprotno. Uspeh Amerike poceo je sa idejom. Ta ideja je da su
sviljudi stvoreni jednaki i posto smo svi jednaki, svi imamo rodenjem
steCeno pravo na zivot, slobodu i potragu za sre¢om. To je americka
ideja, a vazi i van njenih granica. A potraga za sre¢om je sama po sebi
proces sacinjen od ideja - Sto Cete i videti na stranicama koje slede
ako budete pratili svaki korak na putu ka uspehu kroz otreznjujuéu
moc¢ vlastitiog uma.
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O knjizi Misli i obogati se

Misli - i obogati se. Da li je zaista toliko jednostavno? Endru
Karnegi je mislio da jeste kada je unajmio dvadesetpetogodisSnjeg
pisca po imenu Napoleon Hil da sastavi konacni vodic za postiza-
nje licnog uspeha, koji se oslanja na iskustvo stotine muskaraca i
zena koji su dobro prosli i dobro ¢inili, a medu kojima su znacajna
imena poput Tomasa Edisona, Henrija Forda i Carlsa Svaba. ,Vodi¢
za uspeh®, koji je nastao kao rezultat toga, pokazuje da, u okruZenju
gde gradite bogatstvo, neiskoriséena mo¢ vaseg vlastitog uma moze
da vam pomogne ne samo da idete napred - ve¢ moZze da dovede i
do prekretnice.

U stvarnosti, ovo i nije nekakva nova ideja. Na desetine knjiga sa-
mopomoci se tokom prethodnih decenija baziralo na ovom principu:
nacin na koji razmisljate o svom Zivotu i svom potencijalu znadi vise
nego bilo koja prednost u materijalnom obliku koju mozda imate. De-
taljni vodi¢ Napoleona Hila, medutim, predstavlja principe u praksi
na neverovatan nacin koji ostavlja snazan utisak, obracajuéi se ¢itaocu
direktno, bez upotrebe Zargona i kliSea na koji neke knjige ovog Zanra
teze da se oslone u novije vreme. Prvi put objavljena 1937, knjiga Misli
i obogati se predstavlja sve jasno i ubedljivo, ¢ak i za savremenog Cita-
oca: postanite gospodar moéi uma i nebo samo ¢e biti granica.

»Pre mnogo godina, kupio sam dobar re¢nik® pise Hil. ,,Prvo Sto
sam uradio sa njim bilo je da nadem re¢ 'nemoguce’ i da je pazljivo ise-
Cem iz rec¢nika. Bilo bi mudro da i vi tako nesto uradite.” Veéina ljudi,
nastavlja on sa objasnjenjem, vrlo dobro zna pravila koja ne rade, sve
ono S$to ne moze biti ué¢injeno. A takav naéin razmisljanja nas drzi na
putu na kom ,ne radi“i,ne moze“. Uspeh, pise Hil, ,,dolazi onima koji
postanu svesni uspeha. Neuspeh dolazi onima koji ravnoduzno dozvole
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sebi da budu svesni neuspeha. Cilj ove knjige je da pomogne svima oni-
ma koji Zele da ovladaju umetnoséu menjanja vlastitog uma.”

Hil je, naravno, ove ohrabrujuce reci napisao u vremenu koje se
na neki nacin razlikuje od ovog naseg. Na vrhuncu Velike ekonomske
krize, ,obogatiti se” je bez sumnje predstavljalo nesto sSto je dobro za
vedinu Amerikanaca koji su tada ziveli u velikom siromastvu i koji su
gubili nadu. Danas ovaj izraz moze u misli da prizove neodgovaraju-
e slike materijalizma i gramzivosti. Videli smo rezultate preterane
korporativne pohlepe i za veéinu razmetljivo materijalno bogatstvo
viSe nije cilj sam po sebi. Mi ne Zelimo samo da se ,,obogatimo®; mi
zelimo da stvorimo posao sa smislom za druge i za sebe i da izgradimo
ili budemo deo odrzivog, globalnog posla koji je dobar i ¢ini dobro.

I sam Hil je, zapravo, istakao ovo davno: ako zaradujes$ oduzimajudi
drugima, male su Sanse da ées to i uspeti da zadrziS. Dvadeseti vek i
pocetak dvadeset prvog veka su pokazali da je ovo ta¢no. Veliki broj
nas naprosto nije shvatio lekciju.

A na mnogo nacina vreme u kom je ova knjiga napisana jeste nalik
ovom nasem. Nove tehnologije menjaju sve: tada su to bili struja i au-
tomobili; danas su to internet i ajfon. Mnogi preduzetnici zapoéinju
posao samo sa idejom, §to je upravo ono od ¢ega svaki uspeh krede
po Endruu Karnegiju. I sada, kao i tada, potencijal za bogatstvom je
nemerljiv, a Hilovi principi nam predstavljaju korak po korak, proces
izgradnje preduzetnickog duha koji pruza i koji je iznenadujuce svez
iu skladu sa viemenom. Ono Sto je napisao 1937. vazi i danas: ,,Ako
je ono Sto ZeliS da uradis ispravno i ako verujes$ u to, onda to i uradi.”

Nastavite sa Citanjem i otkrijte tajnu kako da koristite ,,svest o uspe-
hu“ da obogatite i sebe i svet oko vas.
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Uvodna rec autora

U svakom poglavlju ove knjige spominje se tajna za pravljenje nov-
ca, zahvaljujuéi kojoj je vise od petsto izuzetno bogatih ljudi, koje sam
pazljivo analizirao tokom duZeg niza godina, stvorilo bogatstvo.

Na tu tajnu mi je paznju skrenuo Endru Karnegi pre vise od Cetvrt
veka. Pronicljivi dragi stari Skot nemarno mi je tu tajnu ubacio u glavu
jos dok sam bio decak. A onda se zavalio u stolicu i sa veselim sjajem
u oc¢ima pazljivo je posmatrao da vidi hocu li imati dovoljno mozga da
u potpunosti shvatim ono S$to mi je rekao.

Kada je video da sam razumeo ideju, pitao je da li bih Zeleo da
provedem dvadeset ili viSe godina u pripremanju da je otkrijem sve-
tu, muskarcima i Zenama koji bi bez ove tajne koracali kroz Zivot kao
primeri neuspeha. Rekao sam da bih, a u saradnji sa gospodinom Kar-
negijem, to obecanje sam odrzao.

Ova knjiga predstavlja tajnu, nakon Sto ju je u praksi primenilo
na hiljade ljudi, iz svakog segmenta zivota. Bila je to ideja gospodina
Karnegija da se magi¢na formula, koja je njemu donela neizmerno
bogatstvo, mora staviti nadohvat ruke ljudi koji nemaju vremena da
istrazuju na koji nacin da stvore novac i nadao se da bih ja mogao da
testiram i da pokaZzem kroz iskustva muskaraca i Zena iz razli¢ith pro-
fesija da je formula sigurna. On je verovao da bi o toj formuli trebalo
da se uci u svim drzavnim Skolama i koledzima i kazao je da ako bi se
predstavila na odgovarajuci naéin, to bi na revolucionaran naéin toliko
promenilo ¢itav obrazovni sistem da bi vreme koje se provodi u skoli
moglo da se skrati na manje od pola.

Iskustvo koje je imao sa Carlsom M. Svabom i drugim mladim lju-
dima poput Svaba, doprinelo je da gospodin Karnegi postane ubeden
da vedina stvari koje se uée u $koli nije ni u kakvoj vezi sa aktivnostima
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